DIPLOMADO EN
COMERCIO
EXTERIOR

CAPACITACION DE

EQUIPOS
MULTIDISCIPLINARIOS

PARA EL
PROCESO DE
EXPORTACION DE
LAS IMPRENTAS
MEXICANAS



DIPLOMADO EN
COMERCIO
EXTERIOR

Las bases del negocio exportador para las
imprentas mexicanas

1. Adquirir conocimientos para gestionar los
procesos de transacciones
internacionales.

2.Tener las herramientas y conocimiento de
las principales disposiciones legales y
fiscales aplicables en México.

3.Aprender a dar seguimiento a la
operaciéon de comercio desde la
documentacion del embarque hasta la
liberaciéon de la mercancia.

« Maddulo I: Elementos del Comercio
Exterior. 04 horas

e Moédulos Il y lll: Marco Juridico del
Comercio Exterior. 08 horas

« Maddulo IV: Logistica Internacional. 04
horas

« Mddulo V: Transacciones Internacionales.
04 horas

« Moédulos VI y VII: Aspectos Fiscales del
Comercio Internacional. 08 horas

¢ Maddulo VIII: Introduccién a los Medios de
Defensa en Materia de Comercio Exterior.
04 horas

Duracion: 32 horas



l.- ELEMENTOS DEL COMERCIO EXTERIOR (04hrs.)
1.Principios de la Teoria del Comercio Internacional ¢Por qué
existe el comercio Internacional?
a.Mercantilismo
b.Teorias econémicas
c.Diferencia entre Comercio Internacional y Comercio
Exterior
2.Globalizacion V.S. Regionalismo
3.0rganismos de Comercio Exterior
a.0rganizacién mundial de comercio (OMC)
b.Organizacion Mundial de Aduanas (OMA)
4.México en el contexto del Comercio Internacional
5.Evolucién del Comercio Exterior de México y el proceso de
apertura
6.Estadisticas de Comercio Exterior

1Y lll.- MARCO JURIDICO DEL COMERCIO EXTERIOR
(08hrs.)
1.Jerarquia de Leyes en el Derecho Positivo Mexicano.
a.La Constitucion Politica de los Estados Unidos
Mexicanos.
b.Los Tratados Internacionales mas importantes y que
hay que tomar en cuenta.
c.Ley Aduanera.
d.Ley de Comercio Exterior.
e.Ley de los Impuestos Generales de Importaciony de
Exportacion.
f.Cdodigo Fiscal de la Federacion.
g.Ley del Impuesto al Valor Agregado.
h.Ley del Impuesto Sobre la Renta.
i.Ley del Impuesto Especial Sobre Producciény
Servicios.
2.0peracién aduanera
a.Misiéon y funcién de la aduana.
b.Los sujetos del Comercio Exterior
c.Importadores y exportadores.
d.Agente aduanal y agencia aduanal.
e.Transportista.
f.Almacenes.
g.Autoridad aduanera.
h.¢Qué es la clasificacién arancelaria y cuél es su
importancia?
i.Ejercicios de Clasificacién Arancelaria.
j.Contribuciones y regulaciones y restricciones no
arancelarias.
3.Regimenes aduaneros
a.Definitivos.
b.Temporales.
c.Depdsito Fiscal.
d.Transito de mercancias.
e.Elaboracion, transformacidn o reparacion en recinto
fiscalizado.
f.Recinto fiscalizado estratégico.
4. Despacho aduanero.
o Facultades de comprobacion de las autoridades.
Reconocimiento aduanero.
Orden de verificacién de mercancia en transporte.
Visita domiciliaria.
Procedimientos Administrativos.
Procedimiento Administrativo en Materia Aduanera
(PAMA).
5. Procedimiento Administrativo de Omisién de
Contribuciones (PACO).
o Procedimiento Administrativo de Infracciones y
Sanciones en Materia Aduanera (PIMA).
o Procedimientos de suspensién y de cancelacién de
patente del agente aduanal.
o Procedimiento innominado del articulo 184-C de la Ley
Aduanera.
6. Infracciones y sanciones.
7. Delitos.
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IV.- LOGISTICA INTERNACIONAL (04hrs.)
1.Logistica internacional.
a.Definicion y utilizacién.
b.Elementos de la logistica.
c.Objetivos y metas de la logistica.
2.Elementos de la cadena de suministro.
a.Definicién y conceptos.
b.Planeacidon y control de produccion.
c.Suministro y distribucién.
3.Transportacion Internacional.
a.Aérea.
b.Terrestre.
c.Maritima.
d.Multimodal.
4.Proveedores de servicios logisticos
a.Estrategias de eleccion y contratacion de los
proveedores de transporte.
5.Embalaje y etiquetado para exportacion: normativas y
mejores practicas.
6.Seguros y gestion de riesgos en la exportacion.

V.- TRANSACCIONES INTERNACIONALES (04hrs.)
1.Negociacion Internacional.
a.Aspectos estratégicos de la negociacién internacional.
b.Ejercicio de Negociacion.
2.INCOTERMS 2020.
a.Definicién.
b.Origen e importancia.
c.Andlisis.
3.Contratos internacionales de compra-venta.
a.Concepto de Compra-venta.
b.La transmision de la propiedad y la enajenacién ¢son la
misma cosa?
c.Concepto de contrato.
i.Elementos de existencia y elementos de validez.
d.Caracteristicas y modalidades de los contratos.
e.Contrato local y contrato internacional.
f.Aspectos estratégicos de los contratos
internacionales.
g.Redaccién y revision de contratos.
h.Ejercicios practicos.
4.Seguros y fianzas.
a.Definicién.
b.Tipos de seguros y fianzas en el comercio
internacional.

V1Y VIl.- ASPECTOS FISCALES DEL COMERCIO
INTERNACIONAL (08hrs.)
1.Beneficios y aplicacion de los Tratados Internacionales
suscritos por México para importadores y exportadores.
2.Las Reglas de Origen para determinacion de beneficios
fiscales.
3.El certificado de origen y la certificacion de origen
(importancia, puntos clave, tipos, tramites y operacion).
4.Valoracién aduanera (determinacién del valor de
transaccion y los métodos complementarios).
5.Impacto de las importaciones / exportaciones en ISR.
6.lmpacto de las importaciones / exportaciones en IETU.
7.lmpacto de las importaciones / exportaciones en IVA.
8.0peraciones Virtuales.
9.Programas de Fomento al Comercio Exterior.
10.Expediente de Comercio Exterior.
11. Auditorias de Comercio Exterior.
12.Conceptos que se pueden deducir y los que no en el
Comercio Exterior.

VIIL.- INTRODUCCION A LOS MEDIOS DE DEFENSA EN
MATERIA DE COMERCIO EXTERIOR (04hrs.)

1.Los Medios de Defensa en General.

2.Los Recursos Administrativos.

3.El Juicio de Nulidad ante el Tribunal Federal de Justicia

Administrativa.
4.El Juicio de Amparo.
5.Estudio de Casos.



